FORMATION

du réseau
Bio en Grand Est

Mes produits sont-ils vendus au bon prix ?

15 & 16 DECEMBRE 2020 — 22 FEVRIER 2021

Intervenant :

Richard LAIZEAU, intervenant depuis
2007 sur les prix de revient, analyses
financieres et définitions de stratégie
Animateur :

Pauline BOGE, animatrice GAB 10 et
chargée de projets émergence de
filieres
pauline.boge@biograndest.org

@ 06.66.64.49.10

Lieu : Salle de la mairie — Feuges
(10)

Tarifs :

Le colt de la formation est de :

Objectif(s) :

1)
2)
3)

Comprendre les mécanismes de fixation d’un prix de vente
S’approprier I'outil de calcul du prix de revient

Identifier les leviers permettant de retrouver de I'autonomie et plus de
marge de manceuvre.

Le programme de la formation :

. Non

Adhérents adhérents
personnes Pris en charge par Vivea
éligibles au dans la limite de votre
VIVEA plafond de formation

annuel

personnes
non 833 € 933 €
éligibles au
VIVEA *

Organisé avec le soutien de :

P l‘Europ
I
B enfrance

Fonds @urapéen Agricole
pour le Développerment Rural

® Bio en Grand Est ®

Q Définition du prix de revient :
I e Qu’est-ce qu’un prix de revient ? — Différence avec les colits de
g production.
g e Les spécificités du métier d’agriculteur : nécessité de beaucoup de
g ressources financiéres
n e  Présentation de I'outil de calcul dans son ensemble
i
e Quelle rémunération pour I'agriculteur et ses salariés ?
o
(]
c .
o | Charges et prix de vente :
.E e Lefinancement des équipements et autres charges de la ferme
§ e Clé de répartition
g e  Passage du prix de revient au prix de vente
i
F' .
o | Prestation rattachable :
N e Passage de I'animatrice du GAB sur les exploitations des participants afin de vérifier
(9]
2 la bonne intégration des principes vus au cours des 2 premieres journées,
IS . © yigis
- notamment I'outil (dates a définir avec les producteurs)
N~ | Plan d’action :
o (12 . o A s . e s
N *  Auregard des éléments mis en lumiére grace a I'outil de calcul, des modifications
9] . . . - .
s devront intervenir dans la gestion des fermes (Approche stratégique, travail sur les
'-N'- charges, sur les produits, le mode de commercialisation...). Définition de ces
(o]

modifications avec chaque participant.

Bulletin d’inscription a retourner complété et accompagné du
chéque du montant de la formation avant le 01 Décembre 2020

Formation : « Mes produits sont-ils vendus au bon prix ? »

Nom :

Prénom :

Tel :

Adresse :

Mail :

Date de naissance : / /

Statut a la MSA (étre a jour de ses cotisations)

O chef d’exploitation
O L .
Souhaite participer au déjeuner du 0 z)drzc;;nntq(ii)alcglIaborateur(trlce)
midi au restaurant (a votre charge) : O Cotisant(e) solidaire
O oul g Zalta”e_(e) o
O NON utre — précisez :

BIO EN GRAND EST — BATIMENT FRANCE LUZERNE

COMPLEXE AGRICOLE DU MONT BERNARD — 51000 CHALONS EN CHAMPAGNE




